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|
Resume

Formalet med denne undersggelse er at identificere de manglende brikker for opskalering af
anvendelsen af biobaserede byggematerialer. Analysen er baseret pa en reekke interviews med
fagpersoner i byggebranchen, en spgrgeskemaundersggelse samt salgsdata fra Havnens Heender.

Markedet for biobaserede byggematerialeret har udviklet sig maerkbart de seneste ar.

Tidligere skulle de professionelle aktgrer overbevise deres kunder om at bruge biobaserede
byggematerialer, og de byggede typisk kun sma sommer- og enfamiliehuse. Nu er efterspergslen
stigende hos bade private og offentlige kunder, som ogsa efterspgrger kontorbygninger og
daginstitutioner i biobaserede byggematerialer.

Den stgrste drivkraft for markedets udvikling er de eksisterende eksempler pa bygninger med
biobaserede materialer. De eksisterende projekter repraesenterer en raekke veerdier - herunder
bedre indeklima, anvendelse af mindre knappe ressourcer og bedre arbejdsmiljg. Veerdierne
vaegtes forskelligt afheengig af den enkelte forbrugers placering i vaerdikaeden.

Men der mangler nogle centrale brikker, for at opskalere anvendelsen af biobaserede materialer
yderligere. Denne rapport kommer med anbefalinger til, hvordan de imgdekommes baseret pa
undersggelsens data.

Alle rapportens fokusomrader bidrager til et indblik i fremtidens udvikling, og hvordan den kan
pavirkes i en retning, hvor biobaserede materialer i hgjere grad betragtes som traditionelle fremfor

alternative byggematerialer.

Der kan lzeses mange flere publikationer om afgreder og arealer, veerdikaeder og biobaserede
materialers egenskaber, som er udarbejdet i Realdanias projekt Veje til Biobaseret Byggeri'.

" Veje til Biobaseret Byggeri, Realdania: https://realdania.dk/projekter/veje-til-biobaseret-byggeri
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Nnteressen for pliobaserege
oyggematerialer

89% af informanterne svarer, at den primzere arsag til, at de vaelger biobaserede byggematerialer
for at opna et bedre indeklima, mens kun 32% veelger dem pa grund af deres lavere CO,-udledning.
Ligeledes har materialernes egenskaber og reducering af anvendelsen af knappe ressourcer ogsa
stor indflydelse, hvor 69% af informanterne svarer, at det er arsager til, at de veelger biobaserede
byggematerialer til.

64% af de private kunder og 53% af professionelle akterer i byggebranchen er blevet
inspireret til at anvende biobaserede materialer, fordi de gnsker et sundere byggeri for naturen og
mennesker.
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Der er ingen tvivl om, at eksempelbyggerierne inspirerer i
branchen. Det kan man se péa antallet af rundvisninger.

- Samuel Mydland, JDH-Byg

Astetikken afspejler en bevidsthed om de valg, man har
truffet. Hvis man tager et klimabevidst valg, har det en
positiv sestetisk effekt. | lang tid taenkte vi, at vi
egentlig bare skulle vise folk, at det kunne se ud pa
ngjagtige samme made, som vi er vant til, men det er
egentlig ikke sikkert, det behaves det. Dog kraever det
tilveenning og gode eksempler.

- Simeon Bamford, ReVeerk



Anvendelse ar biolhaserede
oyggematerialer

80% af informanterne har anvendt biobaserede byggematerialer til renoveringsprojekter. De har
hovedsageligt erfaring med trae, lerpuds, traefiberisolering og hampeblokke.

o, . . . . . .
63 /o svarer, at de vil anvende flere biobaserede materialer, hvis de samlede omkostninger bliver
lavere, og 61% svarer, at de vil bruge flere biobaserede byggematerialer, hvis de er mere tilgaengelige.
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Der ligger noget interessant i den nysgerrighed som folk
har. Den skal man formidle og den skal man rore ved. Fra
folk indenfor branchen virker det til at rere dem, nér de
harer om de her materialer, nar de oplever dem og nar de
star med dem i heenderne. Der er sa mange gode historier i
det. Se bare pa producenterne.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aars@

Det er lige nu ikke et spergsmal, om vi kan saelge, men om
vi kan lukke hullet i produktionen, sé vi kan opskalere.

- Mischa Steehr, HampByg

Vi arbejder pa, at biobaserede materialer bliver en
integreret del af byggeriet og ikke kun et alternativ.

— Jon, NaturPladen
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—rfaring med biolbaserede
oyggematerialer

De manglende brikker er hovedsageligt konkurrerende priser og viden og erfaring med
biobaserede byggematerialer. 63% af de private forbrugere svarer, at den sterste manglende brik er
viden og erfaring, mens 84 % af radgiverne mener, at det er dokumentation og certificering. 76 %
af entreprengrerne og de udferende oplever, at det er konkurrerende priser, som er den storste
udfordring for anvendelsen af biobaserede byggematerialer.

71% far hovedsageligt deres viden om biobaserede byggematerialer gennem online research og
fagspecifikke hjemmesider.
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Det er dyrere at bygge med naturlige byggematerialer, men
der er sket meget de senere ar i forhold til lige netop dette.
Priserne naermere sig i hajere grad priser pa konventionelle
materialer, dog tilleegges der ofte unadige store risikopuljer
hos den udferende pa grund af manglende erfaring med
materialerne.

- Simeon Bamford, ReVaerk

Der er ikke sa mange udferende, der har erfaring med at
bygge pa den her made, men de der har, de vil til hver en
tid veelge at bygge pa den her made. Noget sa simpelthen
som at lave en skillerumsvaeg i lsegter. Alle temrer synes
det er federe at arbejde i trae end i stal, nar de farst har
provet det.

- Anders Mainz, Anders Mainz
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Ntroduktion

Biobaserede byggematerialer er ikke et nyt eller revolutionerende faenomen. Materialerne har
veeret en del af den historiske kulturarv i artusinder. Men under industrialiseringen vandt stal og
beton mere indpas, og efter to verdenskrige opstod et behov for at bygge adskillige boliger. Det
skulle veere billigt og ga hurtigt., og f& mennesker var bevidste om forbrugets konsekvenser. Nu er
biobaserede byggematerialer pa vej tilbage i byggebranchen i en ny og mere moderniseret form.

Materialernes genopstandelse er en positiv udvikling. De seneste ar har Earth Overshoot Day
understreget, at danskerne forbruger fire planeters ressourcer om éret, hvis hele verdens
befolkning levede som danskerne. Derfor er det ngdvendigt at genoverveje, hvilke ressourcer og
meengder der anvendes, og hvordan de forvaltes.

Der er udarbejdet en lang reekke videnskabelige og informative rapporter om biobaserede
byggematerialer. De favner alt fra tekniske publikationer om révarepotentialer i det danske
landbrug og produktion af biobaserede byggematerialer i Danmark til materialernes arkitektoniske
egenskaber. Men omleegning af det danske landbrug og produktion af biobaserede materialer

i Danmark udbreder ikke anvendelsen af dem i byggebranchen, hvis de ikke eftersporges af
kunderne, eller de udferende ikke har kompetencer til at bygge med dem.

Derfor har dette projekt et veerdibaseret fokus. Det centrerer sig om interessenternes erfaringer
med — og motivation for at tilveelge biobaserede byggematerialer. Interessenterne er bade
privatpersoner og professionelle akterer i byggebranchen. Undersggelsen omhandler udviklingen
af anvendelsen af biobaserede materialer og arsagerne hertil, for at kunne identificere, hvordan
byggebranchens aktorer i feellesskab kan opskalere anvendelsen at biobaserede byggematerialer.

Undersggelsen omfatter bade biobaserede byggematerialer og ikke-ressourceknappe materialer;
ler og kalk, som ligeledes kan erstatte klimatunge materialer. Dette beror p3, at der ikke kun hersker
klimaudfordringer, men ogséa en rastofkrise, som patvinger byggebranchen til at genoverveje
anvendelsen af ressourcer.
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| aesevejledning

| neeste afsnit praesenteres biobaserede
byggematerialer. Herefter beskrives de kvalitative

og kvantitative metoder, der er brugt til at indsamle
data i analysen samt deres begreensninger. Herefter
preesenteres indsigterne fra de indsamlede data.
Indsigterne preesenterer de eksisterende brikker —
herunder hvilke biobaserede materialer, der primeert
anvendes, og hvad der motiverer interessenterne

til det. Herefter preesenteres markedets udvikling,
og hvilke drivkreefter, der ligger til grund for denne.
Efterfolgende beskrives de manglende brikker, som
der er behov for, hvis re anvendelsen af biobaserede
materialer skal opskaleres. Til sidst preesenteres

de professionelles gnsker til vidensdeling og
ambitioner for fremtiden, og hvordan feellesskabet
styrker og udbreder anvendelsen af biobaserede
byggematerialer.




FRA BIOGENE RESSOURCER TIL BIOBASEREDE BYGGEMATERIALER

Biogene ressourcer bestar af naturlige, organiske rastoffer. De har oprindelse i biosfeeren, hvor
de optager CO, ved fotosyntesen under deres veekst. Planterne binder naturligt kulstoffet [C]

fra kuldioxiden [CO,] i deres kemiske byggesten og frigiver ilten [02] til atmosfeeren. Det biogene
kulstof lagres i de biologiske materialer som blandt andre; halm, tree, graes, hamp og tang. | deres
rene, naturlige form er de biogene materialer. [Bio; levende organismer, gen; biokemisk struktur,
som bestemmer arveanlaeg].
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KULSTOFLAGRING OG REGENERERING

De biobaserede byggematerialer er baseret pa biogene ressourcer. Deres CO,-optag i veekstfasen
gor det muligt at lagre CO, i vores bygninger. Kulstofbalancen i biobaserede materialers ‘'upfront
carbon'’ i produktfasen, bevirker et stort potentiale for at reducere vores CO,-udledning, safremt
de kan erstatte de mere klimatunge og ikke-fornybare ressourcer.

Sidelgbende med den stigende anvendelse af biobaserede byggematerialer har ler og kalk ogsa
vundet mere indpas. De er ikke biogene ressourcer men derimod mineralske, uorganiske materialer.
De har nogle enestaende styrker ved at vaere ressourcerige materialer, som ikke kraever neer sa
megen forarbejdning, som de klimatunge materialer, de kan erstatte.

De biogene ressourcer er fornybare og reproduceres i naturen. De er dermed ikke begreensede
ressourcer. Dog er det stadig essentielt at veerne om et ansvarligt forbrug af biogene ressourcer,
saledes naturen ikke lider overlast. Derfor bgr der tages hgjde for det enkelte biogene materiales
regenerering, séledes der i hgjere grad bygges pa naturens preemisser. Det enkelte biobaserede
materiale skal anvendes netop dér, hvor det gor mest gavn, og hvor der er mest brug for det.

GEOLOGISKE FOSSILE
LCA LEVETID RASTOFFER BRANDSLER
50 AR 100.000 AR 1 MIO AR
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| denne analyse er der gjort brug af bade en kvantitativ og kvalitativ metode. Den kvantitative
metode er valgt for at opna bredde i besvarelserne, mens de kvalitative metoder er valgt for at fa
flere nuancer pa de kvantitative data.

Interviews

De indsamlede kvalitative data bestar af 13 semistrukturerede interviews med fagfolk i
byggebranchen. Alle informanterne beskeeftiger sig med biobaserede byggematerialer til dagligt,
og de kan beskrives som en gruppe, der har et bredt indblik i deres virksomheds arbejde med
biobaserede byggematerialer.

De 13 informanter er udvalgt pa baggrund af profession og geografi for at give et bredere indblik i
tendenserne og udviklingen indenfor anvendelsen af biobaserede byggematerialer. Derfor er der
udvalgt producenter, radgivere, leveranderer og udfgrende, som differentierer sig fra hinanden —
bade hvad angér erfaring, geografisk lokation, virksomhedsstgrrelse og placering i veerdikeeden.
Informanterne er navngivne kilder for at styrke undersggelsens dataindhold og tydeliggere emnets
forskellige nuancer og perspektiver.

Interviewguiden er udarbejdet pa baggrund af eksisterende litteratur og projektgruppens
indgaende viden og erfaringer med biobaserede byggematerialer. Guiden bestar af dbne spgrgsmal
med de overordnede temaer; Erfaring med biobaserede byggematerialer, kunder og efterspargsel,
konkrete eksempler og projekter, markedets udvikling, vidensdeling og fremadrettet, som
respondenterne frit kunne svare pa. Denne type interview og spergsmal giver respondenterne
mulighed for at udtrykke sig med deres egne ord og tale frit. Alle interviews er derfor ogsa
nuanceret ud fra den enkelte informants beskaeftigelse, hvilket er seerligt relevant for at fa indblik i
de forskellige perspektiver i veerdikeeden.

® Producenter
Radgivere
® Udfgrende

Leverandarer

Figur 2: Fordeling af interviewpersonernes baggrund.

Fra interviewundersggelse.
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Spergeskemaundersogelse

De kvantitative data er blandt andet indsamlet gennem et spargeskema. Herefter er de analyseret
med henblik pa at give et samlet billede af anvendelse af og erfaringer med biobaserede
byggematerialer.

Spergeskemaet er inddelt i felgende fire hovedemner:
1. Kendskab til og oplevelser med biobaserede byggematerialer.
2. Biobaserede byggematerialer ssmmenlignet med de nuveerende traditionelle materialer.
3. Barrierer for anvendelse af biobaserede byggematerialer.
4. Fremtiden og potentialer for biobaserede materialer.

Spergeskemaet er blevet delt med alle Havnens Haenders kunder, hvoraf 135 har deltaget i
undersggelsen. Respondenterne har besvaret spargeskemaet anonymt, og de fordeler sig pa tveers
af fagligheder i byggebranchen samt private forbrugere som illustreret pa figur 3 og 4.

Salgsdata

For at understotte de kvalitative data fra interviewene, er der udarbejdet en stor kvantitativ
analyse, som er baseret pa det fgrneevnte spergeskema samt Havnenes Heenders salgsdata. De
kvantitative data er indsamlet fra Havnens Heender med henblik pé at give et samlet billede af
udviklingen i bade kundetyper og materialeinteresse de seneste fem ar, hvor Havnens Haender har
veeret aktive pa markedet. Salgsdataene er blevet behandlet og analyseret i forhold til private-,
professionelle- og byggemarkedskunder.

Metodiske begraensninger

Undersggelsen begraenser sig til perspektivet fra akterer, som har vist interesse for biobaserede
byggematerialer. Dette er et bevidst valg, som bunder i snsket om at undersgge de gode lgsninger
og eksempler, og hvordan disse kan styrke de biobaserede byggematerialers anvendelse.

Respondenterne af sporgeskemaet er alle kunder hos Havnens Haender. Ligeledes er udviklingen og
balancen i materialeefterspgrgsel samt kundetyper ogsa baseret pa Havnens Heenders salgsdata.
Det er derfor sandsynligt, at resultaterne i denne undersggelse ikke giver et fuldkomment
retvisende billede af den brede danske befolknings anvendelse og interesse for biobaserede
byggematerialer.

Dog har Havnens Heender en stor bergringsflade med et stort kundekartotek samt den sterste
database i Danmark for salget af biobaserede byggematerialer. Derfor vurderes denne data som
valid til at kunne undersgge og konkludere pa tendenser i det danske samfund.
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Hvilken af disse betegnelser, beskriver bedst din baggrund i byggebranchen?

4%

® Entreprengr
Leverander

® Radgiver
Udfgrende

Privatperson

Figur 3: Fordeling af spergeskemainformanternes baggrund. Fra spgrgeskemaundersogelse.

Hvor ofte har du radgivet om/anvendt/kebt biobaserede byggematerialer?

® Aldrig
En enkelt gang
® 2-4 gange det seneste ar

Ofte/flere gange

ag’k

Figur 4: Fordeling af informanternes erfaring med biobaserede byggematerialer. Fra spergeskemaundersegelse.
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Foto ! Johan Dehlin Leveret af Havnens Heender

@ Transition 23

J9|el9lewabBbAg apataseqolg je BulisjeysdQo
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Foto : Rasmus Kongsgaard
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4
INndsigter fra undersegelsen

4.1 De eksisterende brikker

Arkitektur har altid veeret under udvikling pa tveers af lande og tidsperioder. Den er en
isceneseettelse af det enkelte samfunds kultur, velstand og teknologiske udviklingsstadie i en given
samtid. Forskellige kulturmenstre har praeget og udformet varierede bygningsudtryk ud fra de
materialer og byggetekniske muligheder, som har veeret til rédighed. Den arkitektoniske tidslinje
afspejler i seerdeleshed ogsa samfundets lovgivning og de behov, som er opstaet ud fra vores
kultur og veerdier.

Alle de parametre har indflydelse p3, hvilke byggematerialer, der veelges i dag og arsagen dertil.
Det har udviklet en reekke eksisterende brikker, som har bygget vejen til den sakaldte 'status quo’. |
naerveerende afsnit bliver det uddybet, hvilke biobaserede byggematerialer, flest interessenter har
erfaringer med og som bliver foretrukket, samt arsagen til at byggebranchens aktgrer og private
forbrugere veelger at anvende dem.

HVILKE BIOBASEREDE BYGGEMATERIALER BYGGER VI MED?

Alle interviewpersoner har hver deres ekspertise og preeferencer indenfor et enkelt eller fa
biobaserede byggematerialer. Materialerne er i mindre grad valgt strategisk og i hgjere grad
tilfeeldigt ud fra informanternes uddannelser, udlandsrejser og bekendtskaber. Derfor er der ogsa
stor diversitet i erfaringer og foretrukne biobaserede byggematerialer blandt interviewpersonerne.
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Hvilke biobaserede byggematerialer har du erfaringer med?

80% ® Tree
Lerpuds
0,
70% e Treefiberisolering

Hampblokke
60%

® Papirisolering
50% Lerplade
Hampeisolering
40% Korkplader
Greesisolering
o,
30% Korkpuds
,&Iegraes
20%
Halmelementer
10% ® Hampplade
. Plantefiberplade
0% Mycelium

Figur 5: Andelen af informanter som har erfaringer med det enkelte biobaserede byggemateriale. Fra spergeskemaundersegelse.

Havnens Heenders kunder har hovedsageligt erfaring med trae, lerpuds, treefiberisolering og
hampblokke. Undersggelsen viser ogs3, at det netop ogsa er de fire materialer, som informanterne
bedst kan lide at anvende.

Trae har altid indgéet i vores bygningskultur i forskellige omfang. Det er et materiale, som vi

har indgéende erfaring med, hvortil der ogsa foreligger en lang reekke dokumentationer pa
konstruktionstests. Derfor er det ikke opsigtsveekkende, at tree er det biobaserede byggemateriale,
som den stgrste andel af Havnens Haenders kunder har erfaring med at anvende.

De udfgrende forteeller, at lerpuds har vundet mere indpas de seneste ar, seerligt fordi den er
meget overbevisende rent eestetisk. Mange private kunder ser det pa sociale medier, og selvom
der er en veesentlig prisforskel, er de villige til at veelge lerpuds, sa snart de har set og meerket
det. Det er samtidig ogsa et materiale, som er nemt at anvende i forhold til bygningsreglementets
lovgivning. Arsagen til dette uddybes i afsnittet ‘Lovgivning’ pa side 62.

| Danmark er traefiberisolering blevet anvendt i byggebranchen siden 1990’erne. Derfor har mange
i branchen erfaring med dette materiale. Desuden har tiden bidraget til en bedre markedsstruktur,
som er mere testet, sammenlignet med andre biobaserede materialer. Alligevel mangler der

nogle afgarende brikker for at opskalere anvendelsen af materialet yderligere. Arsagerne til dette
uddybes i 'De manglende brikker’ pa side 54.

Hampblokke vinder ogsa mere indpas i byggebranchen. Det er selvbzerende blokke af
hampeskeever, kalk og vand, som ogsa har en isolerende effekt. De har gode egenskaber til at
optage og afgive fugt afhaengig af rummets relative luftfugtighed, hvilket bidrager til et behageligt
indeklima. Derudover har nogle hampblokke en reaktion pa brand, som tillader at anvende
naturfiberisolering i konstruktionen.

De biobaserede byggematerialer bliver hovedsageligt anvendst til renoveringsprojekter. Ifolge
undersggelsens informanter anvendes de biobaserede materialer seerligt i forbindelse med
renovering af gamle bygninger, som ogsa oprindeligt er bygget med biobaserede materialer.
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Arsagen til at de biobaserede materialer i hajere grad tilvaelges i projekter, hvor den originale bygning
ogsa er konstrueret med dem, kan veere, at informanterne bliver mere disponeret for materialerne
ved renoverings- og vedligeholdelsesprojekter. Her er der storre tendens til at undersoge de
tidligere anvendte materialer for at renovere og vedligeholde hensigtsfuldt. Ved nybyg far man i
mindre omfang kendskab til materialerne, fordi man ikke pd samme made eksponeres for dem. Det
er fortsat en minoritet i byggebranchen, som har kendskab til, og beskeeftiger sig med, biobaserede
materialer. Anvendelsen af dem i nybyggeri kreever i hgjere grad, at interessenterne selv er nysgerrige
og interesserede og opsgger den ngdvendige viden.

Hvor ofte har du radgivet om/anvendt/kebt biobaserede byggematerialer?

90%
80%
70%
60% .
® Renovering
. Sma forbedringer
50% og vedligehold
® Nybyggeri
0,
40% Tilbygninger
® Andet
30%
20%

10%
@

Figur 6: Andelen af informanter som har anvendt biobaserede byggemateriale pa den enkelte projekttype.

0%

Fra spergeskemaundersogelse.

HVEM INVESTERER | BIOBASEREDE BYGGEMATERIALER?

Havnens Heenders kunder fordeler sig neesten ligeligt mellem 46% private kunder og 51%
professionelle kunder (Figur 7). Det viser, at private forbrugere lykkes med at finde frem til, hvor og
hvordan materialerne kan anskaffes, pa trods af at deres beskeeftigelse ikke nedvendigvis er inden for
byggebranchen.

I dag har vi mange forskellige typer af kunder - bade private og offentlige,
men ogsa erhverv, udviklere og foreninger.
- Simeon Bamford, ReVeerk

Ifalge Havnens Haenders salgsdata keber de professionelle naturligt flere biobaserede
byggematerialer end de private kunder, da deres projekter er bade flere og starre (Figur 8).

Figur 9 tydeligger, at byggemarkeder og professionelle keber biobaserede byggematerialer afhsengig
af deres kunder og projektportefelje. Derfor varierer antallet af solgte materialer de seneste ar.

Det interessante er, at de private forbrugeres interesse og investeringer kun har veeret stigende
siden 2020. Den voksende efterspergsel indikerer, at der er et tiltagende marked, og derfor er det
afgerende, at materialerne ogsa er tilgeengelige for kunderne. Dette uddybes i ‘De manglende brikker’
pa side 54.
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Fordeling af ordre pr. kundetype
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Figur 7: Andelen af ordre pr kundetype hos Havnens Heender. Fra Havnens Heaenders salgsdata.

Fordelingen af solgte maengder byggematerialer pr. kundetype
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40% 36%
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Byggemarkeder Private Prof.

Figur 8: Andelen af biobaserede byggematerialer, som kundetyperne har kabt hos Havnens Heender.

Fra Havnens Heenders salgsdata.

Fordelingen af solgte byggematerialer pr kundetype (2020-2024)
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Figur 9: Andelen af solgte byggematerialer pr kundetype fra 2020 til 2024. Fra Havnens Heenders salgsdata.
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HVORFOR ER VI BEGYNDT AT VALGE BIOBASEREDE BYGGEMATERIALER?

Alle interviewpersonerne har hver deres enestadende historie omkring deres bevaeggrund for at
begynde at producere, anvende eller anbefale biobaserede byggematerialer. Men pa tveers af
deres forskellige baggrunde, er der to primeere arsager. De har enten stiftet bekendtskab med
et biobaseret byggemateriale eller - bygning i udlandet eller gnsket et sundere byggeri for
naturen og mennesker, hvorfor de undersggte mulighederne. Den efterfglgende udvikling fra
deres oplevelse og idé til handling uddybes i afsnittet 'Et marked i udvikling' pa side 34.

Majoriteten af radgiverne, entreprengrerne og de udfgrende svarer ‘andet’ i spergeskemaet, under
arsagen til de begyndte at anvende og anbefale biobaserede byggematerialer.

Spergeskemainformanterne har uddybet, at de begyndte at anvende biobaserede byggematerialer
baseret pa enten deres viden om eller interesse for materialernes egenskaber og potentialer.
Derudover uddyber flere, at det ligeledes handler om et grundleeggende gnske om mere
beeredygtige alternativer til de nuveerende konventionelle — og sommetider ressourceknappe og
kemifyldte materialer - som dominerer branchen.

Hvorfor anvendte/anbefalede du biobaserede byggematerialer forste gang?

Entreprengrer og udferende Rédgivere

3%

PY Det var en kunde, som
efterspurgte det

Jeg havde set en bygning med
biobaserede byggematerialer

Jeg havde set byggevarer af
biobaserede materialer

Jeg fik det anbefalet af familie,
venner, kollegaer eller naboer

Den virksomhed jeg er ansat i
begyndte at arbejde med
biobaserede materialer

@® Andet

Figur 10: Fordeling af branchens aktgrers arsag til at anbefale eller anvende biobaserede byggematerialer forste gang.

Fra spegrgeskemaundersggelse.
Ud fra viden om kemi i konventionelle byggematerialer og et onske om baeredygtige

alternativer, er jeg gradvist overgaet til bio-organiske byggematerialer.
- Spergeskemainformant, udfgrende
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De private forbrugere har naturligt ikke de samme bergringsflader som de professionelle i
byggebranchen. 64% har fortrinsvist faet en interesse ud fra et enske om et sundere byggeri
for naturen og mennesker, hvorefter de har undersggt mulighederne. Deres gode oplevelser
og erfaringer deles og anbefales rundt i deres netveerk, hvor 15% har faet inspiration fra familie,
venner, kollegaer eller naboer.

Resultaterne fremhaever, at der er en tendens til, at de private forbrugere handler ud fra en sund
fornuft og logik. De prioriterer bade deres eget helbred savel som naturens sundhed. Dette
understreger vigtigheden i kommunikation og oplysning omkring biobaserede materialer. Flertallet
af forbrugerne er ikke bevidste om diversiteten i deres valgmuligheder af byggematerialer. Men
undersggelsens resultater peger p3, at forbrugerne vil prioritere de biobaserede byggematerialer,
hvis de har kendskab til materialernes egenskaber, herunder at de bidrager til et sundere byggeri.
Dette uddybes i “Drivkraft — Hvad skaber veerdi og udvikling?” pa side 42.

Hvor fik du inspirationen til at anvende biobaserede byggematerialer?

Privatpersoner

Jeg har aldrig anvendt biobaserede
byggematerialer

3%

Jeg havde set en bygning med
biobaserede byggematerialer

Jeg havde set byggevarer af
biobaserede materialer

Jeg havde set et byggeri af biobaserede
byggematerialer pa sociale medier

Jeg fik det anbefalet af familie,
venner, kollegaer eller naboer

P Jeg enskede et sundere byggeri for naturen
og mennesker og undersggte mulighederne

® Andet

Figur 11: Fordeling af privatpersoners arsag til at anvende biobaserede byggematerialer forste gang.

Fra spgrgeskemaundersagelse.
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Projekt . Karlebo landsted Medvirkende:

Kunde  Privat SMO Ark, Claes Nilsson, Casper Borg

Opfarel : 2022 Fremhaevning:

Sted  Karlbo Hempcrete, halmplader, lerplader med hampeskaerver, graesisolering.
Foto | Alexandra Mgller og Casper Borg Leveret af Havnens Heender
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4.2 Et marked i udvikling

Anvendelsen af biobaserede byggematerialer har gennemgaet en markant udvikling de seneste
ar. En generel gget opmeerksomhed pa beeredygtighed og cirkularitet i byggeriet og i seerdeleshed
et gget fokus pa ressourceknaphed, kulstoflagring (up-front karbon) og fornybare materialer har
fremheevet de biobaserede byggematerialers potentialer og egenskaber.

Alle interviewpersoner har enten stiftet deres virksomhed eller sendret deres virksomhedsstrategi
og forretningsvirke med fokus pé biobaserede byggematerialer, inden de oplevede et marked og
en efterspargsel pa det. Mange af dem har det tilfeclles, at de er blevet inspireret i udlandet og har
taget det med til Danmark. Det var ikke pa grund af en efterspergsel, men derimod en frustration
over, at man ikke byggede bedre og med mere omtanke for mennesker og naturen, som var
drivkraften.

Vi har ikke altid veeret sa nerdet, som vi er nu. Men vi kunne maerke en stigende
frustration over at vaere en del af en branche, hvor vi bygger derudaf, f.eks. med
beton, og andre materialer som vi lober tor for. Det er ogsa meget CO2-tunge
materialer at producere. Det var derfor, vi startede selvstaendigt og definerede, at vi
kun ville arbejde med trae og andre biobaserede materialer.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aars@

Flere af de udfgrende virksomheder nzevner, at de tidligere har veeret nedsaget til ogsa at
beskeeftige sig med det, som i dag omtales "traditionelt byggeri”, for at skonomien kunne
haenge sammen. | dag oplever de virksomheder, at de i langt hgjere grad kan beskeeftige sig med
biobaserede materialer og ikke-knappe ressourcer. Nogle virksomheder kan endda basere deres
forretning pa biobaseret byggeri alene, og de gér en fremtid i made, hvor der skal anszettes flere.

For fem ar siden var en gennemsnitsordre i starrelsen 3,5 millioner.
I dag ligner det naesten det tidobbelte.
— Samuel Mydland, JDH-Byg

Havnens Heenders salgsdata understreger ogsa en udvikling og stigende interesse i biobaserede
— og ikke-ressourceknappe materialer. Mens professionelles og byggemarkeders indkgb er
varierende, er de private forbrugeres interesse konstant stigende. Det er veerd at bemaerke, at
den mest voksende interesse blandt de private forbrugere er omkring plader og overflader, som
bidrager til sestetikken — det visuelle indeklima. Samtidig har de private forbrugere investeret
mindre i biobaserede isoleringsmaterialer, hvilket kan skyldes, at de materialer ikke er synlige i
bygningerne, og man derfor hellere vil veelge et billigere alternativ — ogsa selvom det er mineralske
isoleringsmaterialer.

Salgsdataene tegner ogsa et billede af, at byggemarkederne kun keber materialer hjem, nar der

er en specifik efterspergsel. De biobaserede materialer er stadig langt fra at veere almindelige
hyldevarer i byggemarkederne. Dette udger en stor barriere i forhold til at opskalere anvendelsen af
materialerne, da det forhindrer mange forbrugere [privatpersoner og udfgrende] i at f& et naturligt
kendskab til dem. For nu kreever det mere tilfeeldighed eller eget initiativ at tilegne sig et kendskab
og en ekspertise indenfor biobaserede materialer.

34 Q Transition



Andelen af salg af byggematerialer til byggemarekder pr. 4r (2020-2024)
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Byggemarkeder

Figur 12: Andelen af salg af byggematerialer til byggemarkeder pr ar (2020-2024). Havnens Heenders salgsdata.

Andelen af salg af byggematerialer til private pr. 4r (2020-2024)
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Figur 13: Andelen af salg af byggematerialer til private kunder pr &r (2020-2024). Havnens Heenders salgsdata.

Andelen af salg af byggematerialer til professionelle pr. 4r (2020-2024)
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Figur 14: Andelen af salg af byggematerialer til professionelle pr 8r (2020-2024). Havnens Heenders salgsdata.
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FRA SKEPSIS TIL EFTERSP@RGSEL

Der er flere og flere private, som direkte eftersporger det udtryk.
/stetikken kan tage et keempe skridt fremad, fordi vi begynder at forst3,
hvordan vi bruger materialerne rigtigt.

- Anders Mainz, Anders Mainz

Det fremgar af interviewene, at der er sket en betydelig udvikling fra skepsis til efterspergsel. Hvor
det for altid krasevede en stor indsats at overbevise kunderne og skabe eftersporgsel, begynder det
biobaserede at veere teenkt ind fra starten.

Nu begynder disse projekter [projekter, hvor der anvendes biobaserede
byggematerialer] at vaere fodt fra den forste streg, i stedet for midt i byggeriet.
— Samuel Mydland, JDH-Byg

Blandt de interviewede producenter af biobaserede byggematerialer opleves en starre accept
og forstaelse for produkternes veerdi. Der er i hgj grad efterspgrgsel pa det arbejde, som udfgres
af interviewpersonerne. Det heenger bade sammen med et starre kendskab til biobaserede
materialer, en gget etisk stillingtagen blandt private kunder og som en effekt af certificeringskrav
til byggeriet. Det ggede kendskab til de biobaserede materialer har indvirkning pé kundernes
veerdisaetning af materialerne:

| starten fik vi meget af vide, at materialet var dyrt. Det har aendret sig. Nu er folk
ikke sa overraskede over, at prisen ligger, hvor den ger, nu handler det om at finde
projekter, hvor det giver mening.

- Kirsten Lynge, Sguld

De udferende og radgivende interviewpersoner fremhzever, at der efter en arrsekke med stigende
eftersporgsel, samtidig er stigende ambitioner i de projekter, de lander nu. Det der tidligere blev
vurderet for dyrt, vurderes i dag som acceptabelt, da materialerne opfattes som havende hgjere
veerdi. Hvor de udferende og radgiverne tidligere skulle bruge meget energi pa at overbevise og
seelge biobaserede produkter, s kommer kunderne og projekterne i et starre omfang selv med
hgje ambitioner og ensker om anvendelse af biobaserede materialer i dag.

Erfaringer og viden fremmer sikkerhed og tryghed, hvilket overskygger den usikkerhed og utryghed,
der dominerer, nar nye uprgvede materialer introduceres. | forleengelse heraf er det seerligt den
iboende sestetik i mange biobaserede byggematerialer, som vinder indpas. Det er et gnske om

et bestemt udtryk og atmosfeere, forbundet med grundlaeggende egenskaber, der tilgodeser

bade indeklima, mennesker og natur, som for alvor giver de biobaserede byggematerialer deres
berettigelse i mange projekter.
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SEGMENTERET EFTERSP@RGSEL

Spergeskemaundersggelsen viser i figur 15, at der fortsat er mange radgivere og entreprengrer,
som oplever, at det er dem, som skal overbevise kunderne om at anvende biobaserede
byggematerialer. Flere af de adspurgte uddyber under svaret ‘andet’, at de har besluttet ikke at
arbejde med nuveerende konventionelle byggematerialer for aktivt at arbejde med at minimere
uhensigtsmaessig pavirkning pa natur og mennesker.

Vi ensker at pavirke den negative pavirkning, byggebranchen har pa CO,-udledninger,
skov-rovdrift og forbrugernes syn pa ‘vedligeholdelsesfri’ materialer, beton og stal. Vi
vil vise alternativer, som har baggrund i sund fornuft og traditionelt byggeri og
okologiske, gamle materiale-kilder.

- Spergeskemainformant, udfgrende

Hvad er den primeere arsag til, at de biobaserede byggematerialer
bliver tilvalgt i de projekter du radgiver pa?

8%

o

® Kunderne efterspgrger dem

Jeg overbeviser kunderne
om at anvende dem

® Andet

Figur 15: Den primeere arsag til at biobaserede byggematerialer bliver tilvalgt i de

professionelles projekter. Fra spgrgeskemaundersagelse.
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Indsigterne fra interviewene peger derimod p4, at det tidligere primeert var det private segment

- herunder enfamiliehuse og mindre renoveringer, der drev markedet for biobaserede materialer.
Nu meerker de en udvikling, hvor det i hgjere grad er kunderne, der eftersparger biobaserede
materialer end det er dem som professionelle, der skal overbevise deres kunder. | dag oplever

alle informantgrupper ogsa en stigende interesse fra sterre professionelle bygherrer. Generelt
oplever, iseer producenterne, at de private kunder er hurtigere til at adoptere de biobaserede
byggematerialer, mens de starre kunder tidligere har vist en mere tovende interesse. Oftest
eftersporger de store kunder, herunder de offentlige institutioner, dokumenterede og certificerede
lasninger i storre skala.

Vi kan godt maerke, at interessen primaert er kommet fra radgiverne,
privatpersonerne og SMV’erne tidligere, men nu begynder de storre
virksomheder ogsa er eftersperge vores produkt.

- Mischa Steehr, HampByg

Radgiverne oplever, at det hos privatpersoner iseer er et veaerdibaseret grundlag, der er drivkraften.
Det er deres hjem, det handler om. De vil gerne have et godt indeklima og et sundt byggeri. De
radgivende pointerer, at de vaerdier gerne skulle kunne overferes til de sterre byggerier.

Radgiverne og de udfgrende oplever, at de sterre kunder eftersparger eksempler, erfaringer

og dokumentation, men det drives i seerdeleshed af certificeringskrav, ESG, ambitioner og
beeredygtighedsmal. Selvom flere informantgrupper oplever, at ogsa de sterre byggeaktarer

er begejstrede, nar farst de far materialerne i heenderne og forstar potentialerne, kvaliteten og
egenskaberne, sa er beslutningsprocessens kompleksitet et benspaend. Men nér ferst de store
kunder med komplicerede beslutningsprocesser har anvendt biobaserede byggematerialer, vender
de tilbage.

Det fanger folk som - selv i deres vildeste fantasi - ikke havde forestillet sig, at

der kunne vaere sa mange alternative losninger til det konventionelle. | de storre
organisationer er det svaerere at komme op igennem lagene og fa den her fornemmelse
med op. Her ligger beslutningskraften - modsat de private - ikke direkte ved kunden.
Hos de store aktorer, er der et helt andet hierarki.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aarsa
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4.3 Drivkraft - Hvad skaber vaerdi og udvikling?
EKSEMPLETS KRAFT

Der er ikke nogen tvivl om, at man ikke skal undervurdere eksemplets kraft.
- Simeon Bamford, Reveerk

Eksemplets kraft er den altoverskyggende drivkraft. Den beviser en realitet og en sandhed, som
bade giver vished, inspiration og tryghed. Alle interviewpersonerne papeger, at eksempelbyggerier
spiller en central og afgarende rolle i at vise mulighederne med biobaserede materialer. Det
inspirerer akterer i branchen. De succesrige pilotprojekter har veeret — og er fortsat — essentielle,
for at demonstrere biobaserede materialers mange egenskaber.

Vi kan se, at starre projekter med tydelige cases gor en forskel for
at fa flere aktorer med.
- Mischa Steehr, HampByg

Flere af de interviewede producenter understreger, at det netop er disse preestationer, som har
skabt en sakaldt sneboldeffekt. De har bevist materialernes anvendelighed og skabt en tryghed
omkring dem. Det er materialernes synlighed og tilstedevaerelse i byggerier og butikker, som
driver udviklingen og @ger interessen for biobaserede byggematerialer. Dette understreges ogsa
af spargeskemaets respondenter, hvor henholdsvis 22% og 24% svarer (jf. figur 10), at de blev
overbeviste om at anvende eller radgive om biobaserede materialer, efter de havde set og oplevet
biobaserede byggevarer. Selvom projekterne med biobaserede materialer fortsat er nye, og der
stadig er meget ukendt grund, oplever flere aktarer, at de nu beveeger sig ind i en fase, hvor de kan
gentage tidligere projekter og drage nytte af deres erfaringer.

Det opleves nu, hvordan de ferste projekter har blomstret og sdet deres frg videre til inspiration for
andre. For eksempel har Feldballe Friskole i Syddjurs Kommune faet en tilbygning i halmelementer,
og nu har kommunen udbudt et bernehaveprojekt med krav om anvendelse af biobaserede
byggematerialer i Rende. Det skaber stor veerdi og drivkraft, at nogle bygherrer har haft villigheden
til at veere frontlgber og dermed bidrage med inspiration og mere tryghed til de naeste. De
inspirerer andre til at teenke nyt, og de viser vejen for dem, som gnsker at anvende biobaserede
byggematerialer, men ikke ved hvilken retning de skal ga.

Der er ingen tvivl om, at eksempelbyggerierne inspirerer i branchen.

Det kan man se pé antallet af rundvisninger.
- Samuel Mydland, JDH-Byg
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Radgiverne benytter ogsa eksemplets kraft som et fundamentalt element og vaerktgj i deres
radgivning. Alexandra fra nikolova/aarsg forklarer, at de har en fysisk materialesamling, og at
det er kombinationen af denne og deres dybdegéende viden om materialerne, der skaber den
tryghed hos kunderne, som er ngdvendig for at vaelge materialerne. Igennem nikolova/aarsgs
udvikling er det at uddanne og vidensdele blevet et centralt aspekt af deres radgivning og
virksomhedsposition.

Jeg tror, at folk har en bevidsthed om det biobaserede, men folk synes det er sa sveert
at forsta, hvad det betyder. Nu, hvor vi har lavet vores store materialesamling, kan vi
meerke, at vi giver information videre, sa folk far lyst til at prove det.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aars@

Eksemplets kraft viser muligheder og inspirerer. Eksisterende projekter bekreefter, hvorvidt vores

individuelle gnsker til byggeri kan indfries. De giver mulighed for at opna en bedre forstaelse for
materialernes egenskaber.
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MANGFOLDIG VARDISATNING

Grundlaget for den voksende interesse og prioritering af biobaserede byggematerialer er
mangfoldigt. Den er forskellig afhaengig af informanternes baggrunde, men der er samtidig stor
enighed om den absolut vigtigste arsag. 89% af informanterne svarer, at den primeere arsag til, at
de prioriterer biobaserede byggematerialer, er for at fa et bedre indeklima.

Hvad er de primeere arsager til, at du har valgt at prioritere
biobaserede byggematerialer?

90%
80%

70%

60% . .
® Bedre indeklima
Material kab
50% aterialernes egenskaber
@ Reducere brugen af knappe ressourcer
40% Bedre arbejdsmiljg
® [Lstetik
30% .
Krav til CO2e/m2
20% Andet
® Eftersporgsel
10% Pris
0% ®

Figur 16: Arsagen til at informanterne prioriterer biobaserede byggematerialer. Fra spargeskemaundersagelse.

Hos de private forbrugere er det hele 96%, som prioriterer biobaserede materialer for at

opna et bedre indeklima. Det er tydeligt, at der er kommet en anerkendelse af biobaserede
byggematerialers egenskaber og en bevidsthed om jordens knappe ressourcer, som 69% af
informanterne svarer, er arsagen til at de prioriterer materialerne. Feelles for de to vigtigste veerdier
er, at de har stor indflydelse pa vores egen sundhed og hverdagsliv. Det er veerdier, som har en
straks og relaterbar indvirkning pa os. Beslutninger, som pavirker vores og familiens sundhed

er uomtvisteligt mere konkrete og nemmere at treeffe, end at tage ansvar for hele verdens
klimaudfordringer.
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Samtidig viser undersggelsen, at 69% ogsa har en erkendelse af, at Jorden har mange knappe
ressourcer, som vi skal veerne om. Med andre ord er mange af dem, som anvender biobaserede
byggematerialer, bevidste om vigtigheden i at tage aktiv stilling til vores ressourceforbrug. Men det
er vigtigt at veere bevidst om, at det ikke udelukkende handler om, hvilke ressourcer vi anvender,
men i lige s& hgj grad, hvilke meengder der bruges. Det er helt essentielt at respektere naturens
ressourcers regenerering, saledes den ikke overbelastes.

En af de veesentligste drivkreefter i opskaleringen af biobaserede byggematerialer er dog

gnsket om et bedre indeklima. Undersagelsen viser, at det bade omfatter det termiske og
atmosfaeriske — sdvel som det akustiske og visuelle indeklima. Hos de private forbrugere bidrager
de sundhedsmazessige og eestetiske aspekter med hgj veerdi. Rddgiverne og producenterne oplever
at flere og flere godt kan lide at kunne fornemme, hvordan materialer og produkter er blevet
fremstillet. De holder af den taktile overflade, som bidrager til en mere behagelig atmosfeere.

Vi har flere gange haft den glaedelige oplevelse, at mennesker med astmatiske
symptomer har faet det bedre af at flytte ind i boliger med naturlige og
afgasningsfrie materialer.

— Simeon Bamford, ReVeerk

Biobaserede byggematerialer har ogsa en positiv indvirkning pa det visuelle indeklima. Deres
eestetik er ligeledes en anledning til at tilveelge dem. Flere af materialernes visuelle og taktile
kvaliteter ggr dem attraktive for bade arkitekter og privatpersoner.

Astetikken afspejler en bevidsthed om de valg, man har truffet. Hvis man tager et
klimabevidst valg, har det en positiv sestetisk effekt. | lang tid taenkte vi, at vi egentlig
bare skulle vise folk, at det kunne se ud pa ngjagtige samme made, som vi er vant til,
men det er egentlig ikke sikkert, at det behaver det. Dog krsever det

tilvaenning og gode eksempler.

- Simeon Bamford, ReVaerk
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Flere af de professionelle aktarer oplever endda, at eestetikken sommetider bliver prioriteret
hgjere end gkonomien hos nogle af de private kunder. Hos dem méa materialerne gerne udtrykke en
beeredygtig veerdi.

Lerpudsen er meget overbevisende rent gestetisk. Folk ser det pa Pinterest, Instagram
og andre sociale medier. Selv nar de ser prisforskellen, sa siger de bare ‘wow, det er det
her vi vil have.” Sa snart de kommer ud og ser det, rer ved det og maerker péa det

- Christian Skikkild, C.S. Byggeservice

Der er ved at udvikle sig en ny forstéaelse for biobaserede materialers egenskaber, herunder
seerligt de aestetiske. Mange interessenter har tidligere, og nogle har forsat, en overbevisning om,
at biobaserede— og ressourcerige materialer, sdsom ler, medfgrer et mere sanseligt udtryk. En
udfgrende beskriver, at biobaserede materialer og ler bidrager med en mere behagelig atmosfaere
fra starten. Det handler om at forstd mulighederne og variationerne. Gennem de professionelles
stigende erfaring oplever de ligeledes, hvor smukke, sestetiske egenskaber materialerne besidder.

Radgiverne, heriblandt seerligt arkitekterne, er ogsa begyndt at eendre stil. Gennem interviewene
bliver det understreget, at flere neesten kan se og fornemme CO,-aftrykket i materialerne. Der er en
anden fornuft, bevidsthed og naerhed pa vej tilbage. Arkitekterne har ogsa en stor og ansvarsfuld
rolle i at veere ambassadgrer for samfundets arkitektoniske udtryk og historie gennem deres til- og
fravalg. De har potentiale til at agere de afggrende gatekeepers for den arkitektoniske udvikling.

Der kan laeses meget mere om biobaserede byggematerialers arkitektoniske og tektoniske
egenskaber i rapporten ‘Biogene materialers tektoniske og arkitektoniske egenskaber? som er
udarbejdet i Realdanias projekt Veje til Biobaseret Byggeri.

2 Veje til Biobaseret Byggeri, Realdania: https://realdania.dk/projekter/veje-til-biobaseret-byggeri
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Vi har meget fokus pa, at selvom de
naturlige materialer har en sarbarhed,
kan det godt give mening at bruge
dem, hvis bare man bruger dem

rigtigt.

- Simeon Bamford, ReVaerk
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Der ligger noget interessant i den
nysgerrighed som folk har. Den skal
man formidle og den skal man rore ved.
Fra folk indenfor branchen virker det
til at rere dem, nar de harer om de her
materialer, nar de oplever dem og nar
de star med dem i haenderne. Der er sa
mange gode historier i det. Se bare pa
producenterne.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aarsga
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ET BEDRE ARBEJDSMILJO

Havnens Heender udsprang blandt andet af et anske om et sundhedsmeessigt bedre arbejdsmilje.
Grundleeggerne bag virksomheden oplevede dagligt, at deres sundhed blev udfordret af de
byggematerialer, som man traditionelt bygger med i dag. Havnens Heenders grundleeggende mal er
at fremme et sundere klima og forbedre alles sundhed gennem anvendelsen af naturlige materialer
i byggeriet.

Gennem undersggelsens interviews beskriver informanterne, at de oplever materialernes iboende
udtryk og atmosfeere som enestédende og afgarende kvaliteter. De udfgrende forteeller ogsa,
hvordan materialerne giver en hgjere arbejdsglaede blandt handveerkerne, nar de beskesftiger sig
med dem.

Der er ikke s& mange udferende, der har erfaring med at bygge pa den her made, men
de der har, de vil til hver en tid veelge at bygge pa den her made. Noget sa simpelthen
som at lave en skillerumsvaeg i leegter. Alle temrer synes det er federe at arbejde i trae
end i stal, nar de forst har prevet det.

- Anders Mainz, Anders Mainz

Rédgiverne har den samme oplevelse med entreprengrerne. Efter de har beskaeftiget sig med
biobaserede materialer, ansker de ikke at "ga tilbage” til de nuveerende konventionelle materialer.
Der sker noget, nar de far materialerne i heenderne. Det er der, hvor potentialerne for alvor bliver
abenlyse.

Entreprengrerne fortalte, at de slet ikke kunne forestille sig at arbejde med de
konventionelle materialer igen. [...] Man skal prave det, man skal have det i heenderne,
og sa skal man have de her eksempler frem.

— Alexandra Nikolova, nikolova/aarso

Men for at ende med biobaserede materialer i heenderne papeger de udfgrende, at det er
afgerende, at der bliver samarbejdet mere pa tveers i veerdikeeden. Det har stor betydning for
udviklingens drivkraft, at alle har et mandat, hvis det skal lykkes at oge anvendelsen af biobaserede
materialer.

Der skal ikke mere til, end at alle har mandat, og at der er noget friteenkende. Nar man
er i gjenhgjde pé tveers af vaerdikaeden, og de udfarende ogsa far lov til at sidde med
ved bordet, sa kan der ske sa meget mere.

- Anders Mainz, Anders Mainz

Det er ofte de udferende, der kan realisere lgsningerne til nogle af de benspaend, som opstar
omkring de biobaserede materialer. Derfor er det vigtigt at inkludere dem i alle projektets faser,
seerligt i starten, sé tanker og visioner kan blive til handling.

For at lave en forandring i branchen, har vi fundet ud af, at vi ma placere os anderledes
i veerdikaeden ved at tilbyde arkitektradgivning selv. Vi er traditionelt rosinen i
polseenden ift. at praege beeredygtigheden i byggeriet. Normalt far man jo et udbud,
hvor der sa er bestemt, hvad man skal bygge og hvad man skal bygge med. Sé er det
fint med en strategi om anvendelsen af andre materialer, men sa ville vi skulle sidde
og vente pa, at de rigtige projekter/udbud kom, fer vi kunne gare en forskel. Nu kan vi i
stedet tage bygherre i handen med vores egne arkitekter og

preege materialevalg og metode.

— Samuel Mydland, JDH-Byg
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4.4 De manglende brikker

Resultaterne af spergeskemaundersggelsen viser tydeligt, hvilke udfordringer, der opleves

som de storste ved anvendelse af biobaserede byggematerialer. Ifalge figur 17, oplever 61% af
informanterne, at de primaere udfordringer er det skonomiske aspekt og 60% mener, at det

er mangel pa viden og erfaringer med anvendelsen af biobaserede byggematerialer. Dernaest
synes 47% af informanterne, at henholdsvis manglende tilgaengelighed og dokumentations- og
certificeringskrav er udfordrende aspekter ved anvendelse af biobaserede byggematerialer.

De starste barrierer varierer veesentligt mellem aktergrupperne; private, radgivende og de
udfgrende. Hvor privatpersoner og de udferende oplever manglende tilgeengelighed og pris som
de veesentligste barrierer, fylder dokumentations- og certificeringskrav og mangel pa viden og
erfaring markant mere hos de radgivende aktgrer, som de veesentligste udfordringer.

Ligeledes er det veaerd at bemeerke, hvilke omréader, der ikke er udfordrende. Resultaterne fra
spergeskemaundersggelsen udtrykker, at biobaserede byggematerialer har gode tekniske
kvaliteter, og at forsikringsselskaber er begyndt at veere mere villige til at forsikre projekterne. De
antyder ogs3, at aktererne er tilfredse med udvalget af materialerne, og at kunderne er begyndt at
efterspeorge dem mere.

| de neeste afsnit udfoldes og nuanceres de veesentligste manglende brikker.

Hvad oplever du som de storste udfordringer ved at prioritere
biobaserede byggematerialer?

70%

{+)
60% ® Pris

Mangel pa viden/erfarin
50% gelp g

@ Tilgeengelighed
40% Dokumentation og certificering
(fx BR18)
® Mangel pa eftersporgsel fra
30% kunder
Begreenset udvalg
20% Forsikringsmuligheder
® Teknisk kvalitet
10%
. Andet
0%

Figur 17: Andelen af informanter som oplever det enkelte omréde som veaerende en udfordring ved at prioritere biobaserede

byggematerialer. Fra spergeskemaundersogelse.
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Det er dyrere at bygge med naturlige byggematerialer, men der er sket meget de
senere ar i forhold til lige netop dette. Priserne naermer sig i hgjere grad priserne pa
konventionelle materialer. Dog tillaegges der ofte unadige store risikopuljer hos den

udferende pa grund af manglende erfaring med materialerne.
- Simeon Bamford, ReVeerk

De udfgrende og radgivende akterer fremhaeever szerligt to vaesentlige faktorer om prisen, som er
en udfordring for anvendelsen af biobaserede byggematerialer. Ferst og fremmest er materialerne i
flere kategorier dyrere end de nuvaerende konventionelle byggematerialer. Derudover oplever de, at
udfgrelsen prisseettes hgjere pa grund af deres manglende kendskab.

Vi lider stadig lidt af, at byggekronen er presset ift. det konventionelle byggeri. Men vi
er ved at veere der, hvor vi naesten kan ramme konventionelt byggeri. Det vil sige en
hampveeg kontra en gipsvaeg.

- Christian Skikkild, C.S. Byggeservice

De udfgrende informanter oplyser, at det er udferelsen i deres erhverv, som er den absolut sterste
ogkonomiske post. Materialerne udger oftest mellem 5-20% af det samlede tilbud. Nicolaj Pradel,
murer, uddyber, at der kan veere en sammenheaeng med gget tidsforbrug pa grund af manglende
kompetencer, som skruer priserne op.

Jeg synes, det er en dérlig undskyldning at sige materialerne er for dyre. Det er
udferslen i mit erhverv, der er absolut det storste. Man kan godt aede at skulle betale
lidt mere for en gkologisk tomat end en konventionel. S4 materialerne er ikke det
vigtigste, det er hvis den udferende skal bruge meget mere tid, fordi evnerne ikke er
der, sa bliver det for dyrt.

- Nikolaj Pradel, MurerPradel

Der argumenteres for, at den relative meromkostning ved de biobaserede materialer, i forhold

til materialernes kostpris, er sé lav i forhold til den samlede pris for udferelsen, at man godt kan
sammenseaette konkurrencedygtige losninger for anvendelsen af biobaserede byggematerialer.
Dette kreever dog, at de udferende er kompetente indenfor omradet, sé udferslen ikke prisseettes
hgjere pa grund af et gget risikotilleeg. En antagelse vil veere, at der i takt med at de udferende ager
deres kompetenceniveau, vil opsta starre sikkerhed og tryghed ved anvendelsen af de biobaserede
materialer. Derved skabes mere tryghed hos kunderne, hvilket kan skabe efterspargsel og mere
konkurrence pa omradet. | sidste ende kan det gare lgsningerne billigere og mere tilgeengelige.
Konkurrence pa prisniveau kan veere et vigtig strategisk grundlag for opskalering af anvendelsen af
biobaserede byggematerialer. Seerligt pa starre projekter, hvor bygherre er underlagt et budget, der
seetter det gkonomisk aspekt stramt, er prisens relevans tydelig.

® Materialer, kostpris

Arbejdstimer

Risikotilleeg

@konomi
[ ]

® Samlet pris

Lavt niveau Hgjt niveau
Kompetenceniveau

Figur 18: Projektsummen er gskonomisk afhaengig af kompetenceniveauet hos de udferende.
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Grunden til, at de starre akterer ikke er med endnu, er pris. De kan ikke konkurrere pa
det parameter. Se pa Ekolution som eksempel pa nogen, der har skabt en produktion,
der kan konkurrere 1:1 med 'traditionelle’ materialer. Der er der en

kaempe gamechanger.

- Alexandra Nikolova, nikolova/aars@

Hos leverandgrerne bliver prisseetningen af materialer og produkter bade pavirket af en ngdvendig
prisregulering, samt et generelt snske om at kunne tiloyde billigere biobaserede byggematerialer.
Men dilemmaet er, om priserne skal reduceres for at anvendelsen af biobaserede materialer
opskaleres, eller om anvendelsen skal opskaleres for at reducere priserne?

59% af privatpersonerne oplever i mindre grad prisen som den veesentligste udfordring i forhold
til de 63% af radgiverne og seerligt de 76% af de udferende. Det kan heenge sammen med at
materialerne i stigende grad veerdisaettes pa baggrund af flere aspekter sdsom aestetik og
indeklimamaessige egenskaber. Det medferer maske en villighed til at betale mere for materialerne.
Tendensen er interessant, fordi de synlige materialers kvalitative egenskaber, i form af eestetik, har
en positiv og hgj signalveerdi. P4 den made opstar der nogle andre konkurrenceparametre end pris,
som for nogle forbrugere, til et hvis punkt, er vigtigere. De parametre er flere af producenterne
begyndt at omfavne, sdledes de biobaserede materialer bliver tilvalgt pa nogle andre veerdier.

Vores hack er, at vi bade har et ben i designbranchen, hvor vi kan vise veerdien af
produktet og ogsa forege veerdien af produktet med en ramme. Og nar vi laver det
designmeessige ogsa, "smitter det af” pa de rene matter. Det skaber veerdi. | stedet for
at man prover at saelge bulk og prover at konkurrere med de store.

— Kirsten Lynge, Seuld

@ Transition 57



MANGLENDE VIDEN OG ERFARING

Den storste heemsko er den almene know-how. Folk far en folelse af, at de kommer ud
pa usikker grund, hvis de begynder at lege med det her.
- Anders Mainz, Anders Mainz

Undersggelsen viser, at der er en generel oplevelse af, at en af de veesentligste udfordringer

i forbindelse med anvendelsen af biobaserede byggematerialer er mangel pa en nedvendig
grundlseggende viden om materialerne. B&de privatpersoner, radgivere og udfgrende uddyber, at
manglende viden enten hos dem selv som akter i branchens veerdikaede eller hos andre akterer,
er en haemsko for anvendelse af biobaserede byggematerialer.

Frygten for at skulle gore noget nyt, er helt klart den storste hurdle.
- Christian Skikkild, C.S. Byggeservice

Trods den gennemgéende oplevelse om uvidenhed som barrierer, mener kun 29% af de udferende
informanter i spergeskemaundersggelsen, at manglende viden er en veesentlig udfordring. Det
kan tilskrives, at informanterne alle har eller arbejder dagligt med biobaserede byggematerialer. For
76% af de udferende er det seerligt prisen, der opleves som en udfordring, mens 62% mener, at
det er tilgaengeligheden af materialerne som mangler. Det uddybes, at et aspekt af udfordringen
er de udfgrendes placering i veerdikeeden. Oftest fremmes vidensopbygningen ferst i veerdikeeden
ved radgiverne. Der er udfordringer med at f& den viden med hele vejen gennem veerdikeeden.

Et problem i branchen er, at de sidste i veerdikaeden oftest er dem, der har den laveste
deekning og den darligste forretning. Det er de sma handvaerkervirksomheder. Der er
simpelthen ikke luft til, at man kan tage ud og researche og fa nye indtryk. Man skal
bare kere pa for at holde forretningen kerende.

- Samuel Mydland, JDH-Byg

Udfordringer med manglende viden eksisterer ogsa hos den radgivende part, hvor 72%

oplever det som en af de sterste udfordringer. Den radgivende part spiller en afggrende rolle i
byggebranchen, hvor deres ekspertise er med til at skabe rammerne for gode og sunde bygninger.
Undersegelsen viser, at de radgivende eksperter, som anvender biobaserede byggematerialer, selv
har brugt lang tid pé at uddanne sig, opbygge viden og materialesamlinger, sé& de nu kan tegne
detaljerne og videregive deres viden til andre aktgrer i veerdikeeden.

Der er ikke helt s mange radgivere derude, der kan tegne detaljer og forsta
sig pa det. Det skaber noget frustration og noget usikkerhed.
- Alexandra Nikolova, nikolova/aars@

Det uddybes ogs3, at en generel manglende viden hos radgivere kan skabe usikkerhed, som
potentielt kan veere medarsag til, at de udferende tilfgjer hgje risikotilleeg til deres tiloud.

Den sterste udfordring er uvidenheden. Bade hos de projekterende og hos de
udferende. Det har kostet os mange slag over nakken. Vi har konsulteret os hos mange,
der ikke har bygget med biobaserede byggematerialer, men som bare har taget et
kursus i det.

- Christian Skikkild, C.S. Byggeservice
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Ifelge spergeskemaundersagelsen oplever 63% af de private kunder, at mangel pa viden, enten
hos dem selv eller generelt i byggebranchen, er en af de veesentligste manglende brikker for
opskalering af anvendelsen af biobaserede materialer, se figur 17. Det understreges ogsa i figur 19,
at 57% oplever, at det har veeret udfordrende at finde fagleerte med kompetencer til at anvende
biobaserede byggematerialer. Men blandt de private kunder, som lykkes med at fa hjeelp af

Hvordan var det at finde en fagleert, som kunne hjselpe med at udfere projektet?

6%

® Meget nemt

Nemt

® Udfordrende

Meget udfordrende

Figur 19: Den oplevede sveerhedsgrad hos privatpersoner ved at finde en fagleert til at udfere sit projekt i biobaserede

byggematerialer. Fra spergeskemaundersggelse.

Hvor fandt du en faglaert, som kunne udfere arbejdet?

2%

® Sociale medier
Netvaerk

® Online research og
fagspecifikke hjemmesider

Andet

Figur 20: Platform hvor privatpersoner finder hjeelp til at kunne udfgre sit projekt i biobaserede byggematerialer. Fra

sporgeskemaundersogelse.

fagleerte, finder 62% professionel hjeelp gennem deres netvaerk.

Undersggelsen indikerer en udfordring med manglende tilgaengelig viden, som alle i veerdikeeden
kan anvende. Der mangler et udgangspunkt for erfaringer, som straekker sig udover netveerk. |
forleengelse af 'Eksemplets kraft i afsnit 4.3 Drivkraft - Hvad skaber vaerdi og udvikling? er det
gennemgaende, at praktiske erfaringer - det at f& materialerne i haenderne - kan have en afggrende
betydning for udbredelsen af konkrete erfaringer og dermed for udbredelsen af anvendelsen af
biobaserede byggematerialer.
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TILGANGELIGHED OG FLASKEHALSE

Blandt aktgrer med kabekraft oplever 46% af privatpersonerne og 62% af de udfgrende, at de
biobaserede byggematerialers manglende tilgeengelighed er en udfordring. Bade privatpersoner
og de udfgrende bygger ofte med de materialer, som er tilgeengelige i det lokale byggemarked. En
af de udfgrende uddyber, at de endelig er lykkes med at overtale deres lokale byggemarked til at
kgbe treefiberisolering hjem, s& de nemmere kan anvende det i deres projekter.

Mange private har et gnske om at anvende biobaserede byggematerialer, men de oplever

store udfordringer med at anskaffe dem. Seerlig fordi de kun har brug for mindre partier, men
materialerne ofte seelges pr. palle. En producent uddyber, at de gerne vil veere tilgaengelige og
synlige i byggemarkederne, men de har udfordringer med at fa lov. Efter producenten er blevet en
del af et produktsortiment hos en forhandler, hvor mange private kunder kommer, har de oplevet
en stigning i eftersporgslen.

Vi vil gerne ind ude i byggemarkederne og hos lignende distributerer, sa vores produkt
kommer i sjenhgjde med dem, der skal bruge dem og der samtidig

opnas adgang til dem pa stor skala.

- Jon Strunge, Naturpladen

De afholdte interviews med producenterne af biobaserede materialer viser tydeligt, at de oplever
udfordringer med at folge med efterspargslen. Udfordringen tilskrives enten deres nuveerende
produktionsfaciliteter, som ikke har den ngdvendige kapacitet, eller at de er i gang med en
omlaegning af produktionen, som medferer midlertidige kapacitetsudfordringer. Som beskrevet i
afsnittet, 'Et marked i udvikling', har producenterne forst veeret igennem en periode, hvor de skulle
overbevise kunderne om produkternes anvendelighed og veerdi. Nu er der i alle tilfeelde s stor
eftersporgsel, at de ikke kan folge med.

Det beskrives af flere af de udfgrende, at de ligeledes har sveert ved at fglge med efterspgargslen.
Selvom dette er en positiv udvikling, italesaetter det ogsa, hvordan der muligvis er i gang med at
opsta et flaskehalsproblem. Producenterne kan ikke levere til de udfgrende, mens de udferende
ikke har tid, kompetencer eller kapacitet til at udfere opgaverne. De udferende beskriver, at de
oplever udfordringer med at felge med efterspergslen pd mange sma opgaver, der falder pa samme
tid. Samtidig oplever de udfordringer med at kunne byde inde pé store opgaver.

Udfordringerne er praeget af flere mekanismer, der alle kan bremse og skabe benspeaend, men
samtidig kan blive de drivende kreefter i udviklingen. Sammenligneligt med den manglende
kapacitet af kvalificeret erfaring og arbejdskraft til de store projekter med biobaserede
byggematerialer, ses det med beholdning af materialer i byggemarkederne. Her opstar der en
udfordring i forhold til at kunne levere nok materialer pa det rette tidspunkt. Byggemarkederne
argumenterer for, at der ikke er nok kunder til at opretholde en stor beholdning af biobaserede
byggematerialer. Det indikerer, at der mangler et led i materialevaerdikeeden, sa beholdningen
opretholdes, séledes der er tilstraekkelige meengder, men ikke for meget. | denne sammenhaeng er
det ngdvendigt at rette blikket mod produktionen af biobaserede byggematerialer.

Netop lokal produktion har til dels en vaerdi for flere kunder. Producenterne erfarer, at det

giver en tryghed, at materialet er produceret i Danmark. Samtidig bidrager det ogsa med et
kvalitetsstempel, nar en dansk virksomhed producerer i Danmark. Det giver mulighed for, at man
nemmere kan besgge produktionen og opleve en hgj transparens. De seneste ars udvikling har
markeret, at det er narrativer, der skaber veerdi og eksemplerne, der skubber péa adoptionen af
materialerne.
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LOVGIVNING

Interviewpersonerne papeger — pa tveers af deres forskellige baggrunde — at de enkelte
udfordringer i lovgivningen sommetider blusser op og spredes som rygter i branchen. De oplever, at
nogle aktarer i branchen fravaelger biobaserede materialer inden de overhovedet har anvendt dem,
pa baggrund af det de er blevet fortalt.

Bygningsreglementet er grundleeggende materialeneutralt men overvejende funktionsbaseret. Det
skyldes, at bygningsreglementets dokumentationskrav efterhdnden er blevet meget udfordrende
at efterleve ved brug af biobaserede materialer. Det medfgrer, at de nuveerende konventionelle
byggematerialer har nemmere adgang til byggebranchen gennem den aktuelle lovgivning, end de
biobaserede materialer har.

Ifglge interviewpersonerne er den storste udfordring i lovgivningen brandkravene.
Brandlovgivningen favoriserer pd mange omrader de egenskaber, de konventionelle materialer har.
Ligeledes er bygningsreglementet fortrinsvis detailreguleret indenfor kravene til isoleringsevne,
styrke, fugt og skimmelindhold. De omrader er manglende brikker for at opskalere biobaserede
byggematerialer.

Dette kan veere en af arsagerne til, at lerpuds og hampblokke har vundet mere indpas de seneste
ar. Der er ingen lovgivning, som forhindrer anvendelsen af lerpuds péa konstruktionsoverflader.
Ligeledes muligger hampblokkenes lave reaktion pa brand, at de nemmere kan erstatte de
nuveerende konventionelle materialer. De er tilmed simple at montere og bygge med, og de
forleenger ikke de udferendes arbejde.

Nogle omrader i lovgivningen udger en barriere for opskalering af biobaserede byggematerialer. Dog
er flere aktgrer i branchen begyndt at finde metoder til at lykkes med at komme i mal med deres
biobaserede projekter. Producenterne er gradvist begyndt at knaekke nogle at udfordringerne i
forhold til lovgivningen — seerligt indenfor brand og fugt. Ligeledes kommer de udfgrende ogsa i mal
med flere projekter.

Lige nu skal vi finde alle smuthullerne, og det har vi gjort i arevis og er blevet rimelig
gode til. Jeg kan se, nér folk gor det, sa far de meget mere betydningsfuldhed ind i
deres arbejde, og det skaber mere formal. Alle vinder pa sin vis. Men det kreever, at
man prover, og at man bliver sat i nogle situationer, hvor man har materialerne i
handen tidligt.

- Anders Mainz, Anders Mainz

De omveje medfgrer ofte dispensationer i forhold til lovgivningen, som kan bevirke, at
byggeprojektet ender i en hgjere konstruktions- eller brandklasse. Det kan skabe fordyrende
processer i forbindelse med gget dokumentationsbyrde og leengere sagsbehandlingstid.

Hos radgiverne er dokumentation og certificeringer den sterste manglende brik i forhold

til at opskalere anvendelsen af biobaserede materialer. Hele 84% af radgiverne fremhaever

denne udfordring i spergeskemaet. De mangler konkrete standarder og vejledninger, samt
preeaccepterede lgsninger og alment teknisk faelleseje. Hertil understreger en radgiver, at de starre
projekter, som bidrager til at skabe de data, er en stor drivkraft i opskaleringen af anvendelsen af
biobaserede byggematerialer.

Der kan laeses meget mere om standarder og lovgivning, som har indflydelse pad mulighederne
for anvendelse af biobaserede byggematerialer i rapporten 'Hvordan standarder og lovgivning

pavirker brugen af biobaserede byggematerialer®, som er udarbejdet i Realdanias projekt Veje til
Biobaseret Byggeri.

3 Veje til Biobaseret Byggeri, Realdania: https://realdania.dk/projekter/veje-til-biobaseret-byggeri
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4.5 Vidensdeling og formidling

Interviewpersonerne laegger seerligt veegt p4, at byggebranchens vidensdeling og formidling til
forbrugerne er en central brik for opskaleringen af biobaserede byggematerialer. Branchens viden
skal kommunikeres, s alle, bade politikere, aktarer i byggebranchen og den brede befolkning, far
kendskab til materialernes egenskaber. Det er vigtigt, at den nye tilegnede viden ikke er forbeholdt
lukkede ekspertkredse. | dag udferer mange virksomheder de samme tekniske tests uden at dele
dem. For at styrke opskaleringen bgr dette blive almen teknisk feelleseje. Alle informanterne ansker
en sterre dbenhed overfor at dele resultater og erfaringer. Det kan veere med til at lafte og styrke
opskaleringen af biobaserede materialer.

Samtidig ber der ogsa anerkendes internationale eksempler og etableres samarbejde med andre
lande. Mange lande er langt foran Danmark med hensyn til biobaserede byggematerialer. dget
vidensdeling — bade nationalt og internationalt — kan accelerere opskaleringen af biobaserede
materialer og understgtte innovation til implementering.

Netop den viden, som bade radgivere og andre akterer i byggebranchen besidder, er essentiel. Den
er en vigtig brik for at dem, som gnsker at anvende biobaserede byggematerialer, faktisk lykkes
med det. Figur 21 viser, at 71% af interessenterne far viden hos fagpersoner i byggebranchen

og 68% far viden fra online research og fagspecifikke hjemmesider. Derfor er det ogsa
afgorende, at der eksisterer fagspecifikke hjemmesider og andre platforme, hvor viden om
biobaserede materialer er tilgaengelig. Ligeledes skal byggebranchens fagpersoner besidde

den viden, der eftersparges. Det kreever en radikal omstilling i byggebranchen, som ifglge de
udfgrende og radgiverne, kan imadekommes ved at inddrage biobaserede materialer langt mere pa
uddannelserne.
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Hvor har du primeert faet din viden om biobaserede byggematerialer?
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Figur 21: Fordelingen af fagomrader, hvorfra interessenterne far deres viden om biobaserede byggematerialer fra.

Fra spergeskemaundersagelse.

De feerdige projekter, erfaringer og viden skal deles og formidles, saledes malgrupperne — bade
private og professionelle — kan relatere til dem. Eksemplerne skal bade inspirere den brede
befolkning og engagere byggebranchens aktorer. Interviewpersonerne eftersporger et indblik i
de enkelte projekters udfordringer, og hvordan de er blevet lgst. Ved at dele eksemplerne styrker
aktererne hinanden, og de undgar at bega de samme fejl. Det vil ggre eksemplets kraft endnu
steerkere.

Projekterne, og den viden de har medfert, skal ikke kun formidles pa lukkede platforme for dem,
som allerede har interesse for og beskeeftiger sig med materialerne. De skal kommunikeres bredere
i mere folkelige formater og ikke kun til et lille segment i samfundet.
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4.6 Fremtiden

Producenterne af biobaserede byggematerialer har store ambitioner om, at materialerne ikke
kun skal betragtes som alternative, men som grundleeggende i en moderne konstruktion. Flere af
producenterne oplever nu en starre efterspergsel, end de kan né at producere.

For at kunne imgdekomme denne efterspgrgsel skal der investeres i at udvide produktionen og
optimere processerne. Selvom disse processer kan veere omkostningsfulde, vil de pa sigt gere en
stor forskel for materialernes udbredelse i byggebranchen. Det er derfor vigtigt at skabe de rette
gkonomiske rammer, sa flere aktgrer - iseer startups - kan bidrage til fremdriften. @konomiske
incitamenter har en afggrende indflydelse pa udviklingen. Det er allerede tydeligt i de laerepenge,
der er investeret i opferelsen af biobaserede byggematerialer og - projekter, som har medfert den
veerdifulde fremdrift i dag.

Producenterne gnsker, at de efterhdnden meget omtalte videncentre ikke kun vidensdeler og
-formidler. De skal ogsa forske og udvikle produkter samt lgsninger i praksis, som kan bringe
innovationen til det neeste niveau. Netop videncentre og efteruddannelser vil ogsa give mulighed
for at styrke de professionelle aktgrers kompetencer inden for biobaserede byggematerialer. Flere
af de udfgrende papeger, at det er deres usikkerhed i anvendelsen af materialerne, som fordyrer de
samlede omkostninger. Laes mere herom i afsnittet ‘De manglende brikker' pa side 54.

En af rddgiverne fremheever ogsé det efterhdnden meget omtalte gkonomiske “sikkerhedsnet”,
som fonde grundleegger i feellesskab. Et sékaldt risikogarantinet. Det er malrettet de interessenter,
som gnsker at anvende og opskalere biobaserede projekter, men er for bekymrede til at udfere
det i praksis. | mange tilfeelde vil risikogarantien ikke blive aktiveret, fordi der ikke opstar problemer.
Men risikogarantinettet kunne bidrage med en stor tryghed. Derfor understreger mange af
interviewpersonerne ogs3g, at risikogarantinettet er en god idé.

Omkostningerne fra udfgrelsen af biobaserede bygninger er vigtige at reducere. Ifolge
spergeskemainformanterne, vil 63% af dem prioritere biobaserede materialer hgjere fremadrettet,
hvis de samlede omkostninger bliver lavere. Figur 22 viser ogs3, at den tidligere omtalte
Tilgeengelighed af materialerne, er et afgerende element for fremtidens opskalering af biobaserede
byggematerialer. Flere af producenterne og de udfgrende har store gnsker om, at materialerne
bliver mere tilgeengelige i byggemarkederne. Séledes vil bade de private forbrugere fa et starre
kendskab til dem, og de udferende vil f& nemmere ved at bestille dem til deres projekter. Det er
afgarende, at biobaserede materialer bliver mere tilgaengelige i hele landet og ikke begraenser sig til
enkelte omrader.
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Hvilke faktorer ville fa dig til at prioritere brugen af flere
biobaserede byggematerialer?
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Figur 22: Faktorer som kan bidrage til opskaleringen af biobaserede byggematerialer. Fra spergeskemaundersggelse.

| afsnittet '‘Drivkraft — Hvad skaber vaerdi og udvikling’ pa side 42 bliver biobaserede materialers
bidrag til et bedre indeklima fremheevet som den sterste arsag til at tilveelge dem. Figur 22 viser
at 51% vil prioritere biobaserede materialer fremadrettet, hvis forbrugerne fokuserer mere pa
klima og baeredygtighed, mens 50% vil anvende materialerne mere, hvis de havde mere viden
om deres effekt pa indeklima og sundhed. Det understreger et behov for mere kommunikation
omkring materialernes egenskaber. Materialernes effekt pa sundhed og indeklima er den mest
indflydelsesrige bevaeggrund for at prioritere dem. Samtidig er det netop viden om disse
egenskaber, som er blandt de stgrste motivationsfaktorer for at tilveelge materialerne. Derfor bar
alle professionelle aktorer i byggebranchen styrke deres formidling og kommunikation udadtil
omkring biobaserede materialers egenskaber.

Det er ligeledes veerd at bemazerke, at informanterne i et meget lille omfang mener, at de
biobaserede materialer skal have en hgjere teknisk kvalitet eller bedre taktilitet. Det understreger
endnu engang, at interessenterne allerede oplever en stor veerdi i materialernes visuelle — og
tekniske egenskaber. De veerdier skal formidles og deles til den brede befolkning, sa feellesskabet
kan opskalere anvendelsen af biobaserede byggematerialer.

50% omgangskreds
40% indeklima og sundhed
30%
o Taktiliteten i materialerne
20%
(overfladernes form og farve)
10%
Andet
0% . . Bedre aestetiske muligheder
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5 Konklusion

Markedet for biobaserede byggematerialer er i udvikling. Tidligere skulle de professionelle aktgrer
overbevise deres kunder, og de byggede kun sma sommer- og enfamiliehuse med materialerne.
Nu er efterspergslen stigende hos bade private og offentlige kunder, som efterspgrger starre
kontorbygninger og daginstitutioner i biobaserede byggematerialer. Selvom den professionelle
byggebranche har mere erfaring med biobaserede materialer, viser undersggelsen, at de private
forbrugere i stigende grad eftersporger dem. Det er seerligt tree, lerpuds, treefiberisolering og
hampblokke, som har vundet indpas i byggebranchen.

Udviklingen bliver seerligt drevet af eksemplets kraft. Eksisterende projekter med biobaserede
materialer bekraefter, hvordan individuelle gnsker til byggeri kan indfries. De viser muligheder og
inspirerer, og de giver mulighed for at opna en bedre forstaelse for materialernes egenskaber.
Udviklingen bliver ogsa drevet af de biobaserede materialers egenskaber til at fremme et bedre
indeklima og et bedre arbejdsmiljg, som interessenterne finder seerligt veerdiskabende. De neere
pavirkninger, som har indflydelse pd menneskets sundhed, far i hgjere grad interessenterne til at
prioritere materialerne. Der er ogsa opstaet en starre ressourcebevidsthed hos dem, som anvender
biobaserede materialer, som understreger, at det ikke udelukkende handler om, hvilke materialer,
der anvendes, men i lige sé hgj grad om, hvor store maengder, der forbruges.

De manglende brikker for at opskalere anvendelsen af biobaserede byggematerialer er gkonomiske
faktorer, viden og erfaring, samt tilgaengelighed af materialerne. @dkonomien spiller en central

rolle, da bade materialernes hajere pris, og usikkerhed omkring udferelsens omkostninger, skaber
udfordringer - seerligt for de udfgrende aktgrer.

Manglende viden, iszer blandt radgiverne, og den sporadiske vidensdeling i veerdikaeden skaber
usikkerhed omkring anvendelsen. Samtidig oplever bade private og udferende aktgrer problemer
med tilgeengeligheden af materialer, hvilket forsteerker flaskehalsproblemer i forsyningskeeden.

Desuden udger lovgivning og certificeringskrav en veesentlig manglende brik for opskalering

af biobaserede materialer. Selvom der er begyndt at komme lgsninger pa lovgivningens
begraensninger - iseer i forhold til brandkravene - er der fortsat behov for mere standardiserede
lasninger og tydeligere vejledninger.
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Pa den positive side er efterspgrgslen pa biobaserede materialer stigende, og flere akterer i
branchen er begyndt at finde mader at navigere rundt om de eksisterende udfordringer. For at
fremme den fortsatte veekst af biobaserede byggematerialer er det afggrende at adressere bade
de gkonomiske, videns- og lovgivningsmaessige udfordringer, at skabe et steerkere netveerk af
kompetente aktgrer samt at forbedre tilgaengelighed af materialer.

Fremtidens opskalering af biobaserede byggematerialer har behov for effektiv vidensdeling og
kommunikation. Det er essentielt, at viden om materialernes egenskaber og anvendelse ikke
forbliver i lukkede ekspertkredse, men i stedet bliver tilgaengelig for alle. Abenhed omkring tekniske
testresultater og erfaringer vil bidrage til en mere effektiv udbredelse af biobaserede materialer.
Samtidig er det ogsa vigtigt at anerkende internationale eksempler og skabe samarbejde pa tveers
af landegreenser for at fremme innovation og kompetencer.

Uddannelse og efteruddannelse af byggebranchens aktgrer er ogsa neglefaktorer for opskaleringen
af biobaserede materialer. Et gget fokus pa materialerne i uddannelserne kan ligeledes hgjne
kompetenceniveauet.

Endelig er det afgerende, at biobaserede materialer bliver mere tilgaengelige i byggemarkederne, da
bade private og professionelle akterer vil drage nytte af nemmere adgang til materialerne.
Feellesskabet skal kommunikere viden om materialernes sundheds- og indeklimaegenskaber. Det
vil spille en central rolle i fremtidens opskalering og anvendelse af biobaserede byggematerialer, da
det netop er de parametre, som er arsagerne til, at biobaserede byggematerialer bliver prioriteret.
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6 Perspektivering

Denne rapport understotter byggebranchens aktgrers fremadrettede arbejde med biobaserede
byggematerialer. Den fremhaever, hvilke veerdier forskellige interessenter veegter hgjest og dermed
hvordan de professionelle skal kommunikere og arbejde omkring biobaserede projekter.

Undersegelse fremhaever, hvor stor indflydelse og veerdi eksempler pa biobaserede
byggematerialer eller biobaserede bygninger har — bade pa privatpersoner og akterer i
byggebranchen. Rapporten har potentiale til at veere springbreet til et videre arbejde omkring en
projektsamling af eksisterende bygninger.

Projektsamlingen skal omfavne og preesentere eksisterende og kommende projekters muligheder
og udfordringer. Den skal udfolde, hvordan hver en udfordring er blevet lgst, sdledes andre i
samme situation kan stottes og lykkes med deres ambitioner. Samlingen skal indeholde billeder,
projektbeskrivelser og -informationer, som alle skal inspirere og skabe tryghed for de kommende
byggeprojekter. Projekterne vil abne mulighederne for bade private og professionelle til at kontakte
og besage interessenterne bag projekterne, sdledes de kan vidensdele og styrke de neeste
projekter.
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